Le Guichet du Réve - Version PDF

Les collectifs de défense des mobils-homes contre les campings

De plus en plus de collectifs et d'associations se forment en France pour défendre les propriétaires de
mobil-homes face aux pressions et litiges imposés par certaines directions de campings (hausses brutales de
loyers de parcelles, non-renouvellement de baux, ou exigences de mise aux normes abusives pour privilégier
la location touristique de courte durée). [1, 2, 3, 4]

Principaux motifs de plaintes contre les directions

Pression pour le départ : Incitation a revendre ou a évacuer les anciens mobil-homes sous prétexte de
vétusté pour libérer les parcelles. [3, 5]

Pratiques financieéres abusives : Augmentation unilatérale des redevances d'emplacement, commissions
exorbitantes sur la revente de mobil-homes d'occasion au sein du camping. [2, 6]

Ruptures abusives de contrats : Non-renouvellement de bail a la suite de altercations ou de désaccords
mineurs avec la gérance. [1, 7]

Structures d'aide et recours collectifs

Fédérations et associations nationales : Des structures comme Familles Rurales Mobil Homes ou
I'Association des propriétaires de mobil-homes de France accompagnent les résidents pour créer des
collectifs locaux et fournissent des conseils juridiques. [8, 9]

Action en justice : Constitution de collectifs pour porter plainte en justice (hotamment pour pratiques
commerciales trompeuses ou abusives) ou saisine de la DGCCRF (Répression des fraudes). [10, 11]

Regle légale essentielle : Un gestionnaire de camping n'a jamais le droit de se faire justice lui-méme
(déplacement forcé du mobil-home, coupure d'eau ou d'électricité) sans une décision de justice préalable,
méme en cas de fin de contrat. [1, 5]

[1] https://www.facebook.com

[2] https://questions.assemblee-nationale.fr
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[3] https://my-jugaad.eu

[4] https://www.facebook.com

[5] https://www.facebook.com

[6] https://archive.nossenateurs.fr

[7] https://iwww.pleinevie.fr

[8] https://www.famillesrurales.org

[9] https://assoce.fr

[10] https://www.senat.fr

[11] https://www.youtube.com

Pour nourrir votre enquéte journalistique sur I'industrialisation de I'hétellerie de plein air et la fin du « camping
a la francaise », voici les structures, collectifs locaux et réseaux les plus actifs a solliciter. lls disposent d'un
maillage national, ménent des actions en justice de grande ampleur et peuvent vous mettre en relation avec
des résidents pour des témoignages.

1. Les organisations nationales (Les tétes de réseau)

Ces fédérations structurent le combat au niveau national et disposent de bases de données de centaines de
propriétaires en litige.

Familles Rurales (Section Mobil-homes) : Trés active sur le terrain, cette association nationale aide a la
création de collectifs locaux et publie régulierement des alertes et des guides juridiques pour contrer les
clauses jugées abusives par |'Autorité de la concurrence.

L'Association des Propriétaires de Mobil-Homes de France (APMHF) : Cette association nationale réunit et
fédére des collectifs locaux pour mener des actions groupées, notamment sur la plateforme d'engagement
HelloAsso.
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2. Les collectifs locaux récents et déterminés

Pour vos reportages de terrain, plusieurs collectifs se sont récemment formés ou illustrés par des actions
collectives fortes :

Le Collectif d'Hauteville-sur-Mer (Manche) : Un regroupement trés récent (créé mi-2026) né de la fusion des
coleres des résidents des campings Les Garennes et du Sud. Ils se structurent en association pour peser
face a la municipalité et aux gérants.

Les collectifs anti-grands groupes : C'est la tendance lourde de 2026. Dés qu'un fonds d'investissement ou
un grand groupe de I'h6tellerie de plein air rachéte un camping familial, un collectif de résistance se crée
généralement dans les semaines qui suivent en raison de nouvelles regles agressives (ex: interdiction de
revendre un mobil-home de plus de 9 ans a l'intérieur du camping a compter de décembre 2026).

Le Collectif du Camping de Gurson (Dordogne) : Un cas d'école de "camping résidentiel" populaire ou des
meéres célibataires, retraitées et personnes handicapées se battent collectivement contre leur expulsion a la
suite du licenciement de l'ancien gérant, le Département souhaitant revider le camping pour le repositionner
sur du 100% touristique.

3. Angles d'attaque et mots-clés pour trouver des témoins directs

Pour obtenir des témoignages poignants et illustrer votre article, vous pouvez lancer des appels a témoins ou
chercher sur les réseaux sociaux via des angles précis :

La clause des "10 ans" (ou obsolescence programmeée) : Cherchez des propriétaires a qui la direction
impose de changer de mobil-home ou de partir sous prétexte que le leur a dépassé un age arbitraire
(souvent 7 a 10 ans), sans qu'aucune expertise de vétusté réelle n'ait été menée.

La "chasse" aux résidents a l'année : Un sujet sociologique fort. Plus de 85 000 a 100 000 personnes en
situation de vulnérabilité économique (retraités avec petite pension, personnes divorcées) vivent au camping
a l'année comme substitut de logement social. Les gérants les chassent pour installer leurs propres
bungalows loués 1 000 € la semaine en été.

Les pétitions en ligne : Sur des plateformes comme Change.org ou des sites spécialisés de mobilisation,
cherchez les mots-clés "Propriétaires mobil-home contrats" ou "abus direction camping". Les espaces de
commentaires y regorgent de récits détaillés et de contacts de résidents engagés.
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4. L'expert juridique incontournable

Me Bertrand Salquain : Cet avocat est I'un des plus grands spécialistes francais de ce contentieux
spécifique. Il porte la voix des campeurs devant les tribunaux. Il dispose d'une vision macroéconomique fine
de la maniére dont les campings basculent vers I'hotellerie de masse au détriment des habitués.

Souhaitez-vous que je me concentre sur une région géographigue précise (ex. Vendée, Bretagne, Cbte
d'Azur) ou la pression touristique crée le plus de conflits, ou préférez-vous des éléments de cadrage
sociologique sur le profil des personnes qui vivent a I'année dans ces campings ?

Pour étayer votre enquéte journalistique, voici les fiches des collectifs et associations nationales et locales
les plus structurés. lls luttent activement contre les dérives de I'hbtellerie de plein air et possédent des
dossiers documentés.

? Tétes de réseaux nationales (Grandes fédérations)

1. Familles Rurales — Section Mobil-Homes

Résumé des actions : Tres active sur le plan juridique, cette section nationale méne des actions de groupe
emblématiques (comme celle contre un camping du Morbihan imposant I'expulsion des mobil-homes de plus
de 15 ans). Elle combat l'introduction de clauses de vétusté arbitraires et met a disposition des avocats
spécialisés. [1, 2]

Contact :

Téléphone : 06 99 61 99 93

E-mail : asso.mobil-homes@famillesrurales.org

Site Web : Espace Mobil-Homes de Familles Rurales [3, 4]3. APMHF (Association des Propriétaires de
Mobil-Homes de France)Résumé des actions : Basée en Charente-Maritime, cette association fédere les
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résidents au niveau national pour mutualiser les frais de justice face aux gérants indélicats. Elle utilise les
plateformes de financement pour financer ses recours collectifs. [5, 7] Contact :
Adresse : 37 Rue de la Seudre, 17390 La Tremblade

E-mail dédié aux adhésions : associationpmhl17@gmail.com
Page de mobilisation : Fiche APMHF sur HelloAsso [8, 9, 10]

? Collectifs locaux et de terrains (Actions récentes)

4. Collectif d’'Hauteville-sur-Mer (Manche)

Résumé des actions : Créé a I'été 2026, ce collectif est né de l'union des propriétaires des campings
municipaux Les Garennes et Du Sud. lls se sont structurés en association pour bloquer les hausses de tarifs
et peser face a la municipalité normande. [11, 12]

Comment les contacter : Les demandes de contact presse transitent généralement par la mairie
d'Hauteville-sur-Mer pour identifier leurs représentants locaux, ou via la cellule locale de Ouest-France
(rédaction de Granville/Coutances) qui a couvert leur assemblée générale constitutive de juillet 2026. [12]
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5. ADPMHLEC (Association de Défense des Propriétaires de Mobil-Home et Locataires d’Emplacement
Camping)

Résumé des actions : Une structure juridique stable, basée en Occitanie, spécialisée dans l'aide aux
locataires a I'année subissant le harcélement de directions de campings privées. [13]
Contact :

Adresse : 22 Rue de la Gimone, 31880 La Salvetat-Saint-Gilles
Registre SIRENE : Fiche d'identité¢ ADPMHLEC [13]

[1] https://www.famillesrurales.org

[2] https://www.facebook.com

[3] https://www.webdesfamilles.fr

[4] https://www.famillesrurales.org

[5] https://www.google.com

[6] https://www.net1901.org

[7] https://assoce.fr

[8] https://www.helloasso.com

[9] https://www.kananas.com
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[10] https://lwww.facebook.com

[11] https://lwww.facebook.com

[12] https://www.ouest-france.fr

[13] https://annuaire-entreprises.data.gouv.fr

Pour illustrer votre article, vous pouvez vous appuyer sur la recommandation n° 05-01 de la Commission des
clauses abusives (CCA) relative a I'hétellerie de plein air, complétée par des décisions des tribunaux. Ces
clauses sont jugées abusives car elles créent un « déséquilibre significatif » au détriment du consommateur.
[1, 2]

Voici les exemples de clauses les plus fréquents et I'analyse juridique associée :

1. La clause d'exclusion arbitraire pour "vétusté"

La clause type dans le viseur : « Toute installation jugée vétuste, dégradée ou inesthétique par la direction
devra étre remplacée ou retirée du camping dans un délai de X jours sous peine d'expulsion ». [3, 4]
Pourquoi elle est abusive : Elle donne au gérant le pouvoir exclusif et discrétionnaire d'apprécier I'état du
mobil-home. Les tribunaux exigent qu'une expertise technique indépendante soit menée pour prouver qu'un
mobil-home est réellement une "épave" ou présente un risque de sécurité avant d'exiger son départ. L'age
seul du mobil-home (ex: clause des 10 ans) ne suffit pas. [1, 3, 4, 5]

2. Les commissions abusives sur la revente d'occasion

La clause type dans le viseur : « En cas de vente du mobil-home par son propriétaire a un tiers, une
commission fixe de 10 % a 15 % du prix de vente ou un forfait minimum de X € est due a l'exploitant du
camping pour frais de dossier ou acceptation du nouvel acheteur ». [6, 7]

Pourquoi elle est abusive : La Commission des clauses abusives considére que ces commissions
automatiques sont injustifiées si elles ne correspondent a aucun service réel rendu par le camping (comme
des démarches d'entremise ou de publicité). De plus, lier I'acceptation du nouvel acheteur sur la parcelle au
paiement de cette taxe est un abus de position dominante. [6, 7]
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3. La modification unilatérale des tarifs ou du reglement

La clause type dans le viseur : « La direction se réserve le droit de modifier le montant de la redevance
annuelle ou le reglement intérieur a tout moment en fonction de I'évolution des prestations ou des charges du
camping ».

Pourquoi elle est abusive : C'est une clause dite "noire" en droit de la consommation. Un professionnel ne
peut jamais s’accorder le droit de modifier unilatéralement le prix, la durée ou les caractéristiques
substantielles d'un contrat en cours d'exécution sans que le consommateur puisse le résilier sans frais. [2, 6]

4. L'irresponsabilité totale du camping en cas de sinistre

La clause type dans le viseur : « Le camping décline toute responsabilité en cas de vol, d'incendie, de bris
de glace, d'inondation ou de dommages causés par la chute de branches ou d'arbres sur le mobil-home, le
locataire devant renoncer a tout recours ».

Pourquoi elle est abusive : Les tribunaux (notamment un arrét de la Cour d'appel de Caen) rappellent que le
gestionnaire a une obligation générale de surveillance et d’entretien de son terrain. Il ne peut s'exonérer de
sa responsabilité si le sinistre est d0 a un défaut d'entretien des arbres ou des installations communes. [8, 9]

5. La facturation abusive des simples visiteurs

La clause type dans le viseur : « Tout visiteur d’'un résident se présentant & I'accueil devra s’acquitter d'une
redevance journaliére obligatoire de X € ».

Pourquoi elle est abusive : Selon la jurisprudence constante initiée par le Tribunal d'instance de Marennes,
imposer une redevance a de simples visiteurs qui ne font que se rendre au mobil-home de leurs proches
sans utiliser les infrastructures collectives (piscine, club, animations) est abusif. [10, 11]
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? Récents rebondissements judiciaires (Juin 2026)
Le tribunal de Coutances (Manche) a rendu un jugement trés protecteur en juin 2026, condamnant un
camping a indemniser lourdement une résidente pour I'application de clauses jugées abusives concernant le

renouvellement annuel obligatoire et opaque des baux. Les associations comme la FNPRL s'appuient
désormais sur cette jurisprudence pour démontrer |I'asymétrie de ces contrats dits "de gré a gré". [5, 12]

Pour aller plus loin dans la rédaction de votre article, souhaitez-vous :
Une analyse sur l'asymétrie du contrat annuel (le fait qu'un résident achéte un bien immobilier transférable

pour 30 000 € mais ne posséde qu'un bail précaire de 12 mois) ?
Un focus sur la différence entre un camping municipal et un camping privé face a ces pratiques ?

[1] https://www.schaeffer-avocats-immobilier.com

[2] https://www.youtube.com

[3] https://www.doctrine.fr

[4] https://www.economie.gouv.fr

[5] https://questions.assemblee-nationale.fr

[6] https://questions.assemblee-nationale.fr

[7] https://www.economie.gouv.fr

[8] https://www.clauses-abusives.fr

[9] https://www.legifrance.gouv.fr

[10] https://cerclab.univ-lorraine.fr

[11] https://cerclab.univ-lorraine.fr

[12] https://www.ouest-france.fr
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Voici deux analyses structurelles fondamentales pour votre article. Elles mettent en lumiére le piege
contractuel dans lequel se trouvent les résidents et la fracture juridique entre le public et le privé.

1. L’'asymétrie du contrat annuel : Le "piége parfait” du mobil-home

C'est le cceur économique et sociologique du probleme. Le marché du mobil-home repose sur une
contradiction juridique majeure : I'achat d'un bien mobilier lourd et colteux adossé a un contrat de location de
terrain ultra-précaire.

L'illusion de la propriété : Le résident investit en moyenne entre 30 000 € et 90 000 € dans un mobil-home.
Psychologiquement, il se comporte et se projette comme un propriétaire immobilier.

La réalité du bail précaire : Juridiquement, le contrat d'emplacement (la parcelle) est régi par le Code de la
consommation et le Code civil sous la forme d'un louage de chose annuel (12 mois). Il n'existe aucun droit au
renouvellement automatique, contrairement aux baux d'habitation (loi de 1989) ou aux baux commerciaux.

Le colt de la dépendance (La transférabilité impossible) : Si le gérant décide de ne pas renouveler le bail au
bout d'un an, le résident se retrouve avec un bien "transférable" sur le papier, mais intransférable en
pratique. Déplacer un mobil-home nécessite un convoi exceptionnel (colt : 2 000 € a 5 000 €). De plus,
trouver un autre camping qui accepte un mobil-home d'occasion est presque impossible, car les campings
préferent vendre leurs propres modeles neufs.

Le chantage a la perte totale : Les directions de campings connaissent parfaitement cette asymétrie. Savoir
gue le résident perdra la quasi-totalité de sa mise s'il doit partir crée un rapport de force totalement
déséquilibré. C'est ce qui permet aux gérants d'imposer des hausses de tarifs ou des réglements intérieurs
abusifs sans crainte de voir les clients partir.

2. Focus : Camping municipal vs Camping privé, deux mondes juridiques

La nature de la propriété du camping change radicalement les recours des résidents et les motivations de la
direction.
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Critéres
? Camping Municipal (Régie publique)
? Camping Privé (Grands groupes / Fonds)

Obijectif de la direction
Equilibre budgétaire, mixité sociale et dynamisme touristique local.
Maximisation de la rentabilité par emplacement (EBITDA), satisfaction des actionnaires.

Régime juridique

Occupation du domaine public. L'usager signe un contrat administratif ou une convention d'occupation
temporaire (COT).

Contrat de droit privé. Régionalisé par le Code civil et le Code de la consommation.

Le motif d'expulsion

Doit étre justifié par l'intérét général (ex: travaux de réaménagement de la commune, fermeture pour
insalubrité). L'arbitraire est puni.

Liberté contractuelle. Le gérant n'a légalement pas a justifier pourquoi il ne renouvelle pas un contrat arrivé
a son terme de 12 mois.

Recours des résidents

Tribunal Administratif. Les résidents peuvent invoquer I'excés de pouvoir de la mairie ou la rupture d'égalité
devant le service public.

Tribunal Judiciaire. Les résidents doivent prouver I'existence d'une clause abusive ou une rupture abusive
de pourparlers.

La dérive actuelle (2026)

La privatisation cachée (DSP). De plus en plus de communes, face aux codts d'entretien, confient leur
camping municipal a des géants privés (via une Délégation de Service Public). Du jour au lendemain, les
regles changent et les anciens résidents modestes sont chassés.

L'industrialisation (Le modéle Tohapi/Siblu/Capfun). Les parcelles résidentielles sont supprimées au profit
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de mobil-homes "locatifs" appartenant au camping, loués 1 200 € la semaine en été, générant 5 a 10 fois
plus de marge.

? Piste pour votre enquéte : L'angle des "sans-droits" du logement

Pour donner du relief & votre article, vous pouvez interroger I'expert juridique Me Bertrand Salquain sur ce
vide législatif. La France protége le locataire d'un appartement de 20m2, mais laisse sans aucune protection
Iégale le propriétaire d'un mobil-home de 40m2 qui y vit parfois a I'année. Le législateur refuse toujours de
créer un "statut du résident de loisirs", redoutant la création de bidonvilles ou de zones de non-droit de
I'habitat Iéger.

Souhaitez-vous que je vous aide a structurer le plan détaillé de votre article (avec proposition de titres
percutants et d'accroches), ou préférez-vous des chiffres clés sur le poids financier des grands groupes de
camping en France pour chiffrer votre enquéte ?

J'aimerais creuser cette option : La privatisation cachée (DSP).

De plus en plus de communes, face aux colts d'entretien, confient leur camping municipal a des géants
privés (via une Délégation de Service Public). Du jour au lendemain, les régles changent et les anciens
résidents modestes sont chassés.Le fait que les regles changent du jour au lendemain est trés préjudiciable
aux clients qui ont investi souvent pour avoir I'accés au logement.

Existe-t-il des jurisprudences ou affaires connues quel qu'en soit le dénouement ?

Le basculement d'un camping municipal vers une gestion privée via une Délégation de Service Public (DSP)

est un angle journalistique extrémement puissant. C'est le moment précis ou la logique d'accés au logement
ou de loisir populaire se heurte brutalement a la recherche de rentabilité financiere. [1, 2]

Pour votre article, voici le décryptage juridique de ce phénoméne, les jurisprudences clés et des cas récents
documentés.

Le piége juridique de la DSP : Le changement de "Régime"
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Quand une commune gére son camping en régie directe, les résidents occupent le domaine public. Leurs
contrats sont des autorisations d'occupation temporaire (AOT).

Dés que la mairie signe une DSP, elle transfére la gestion a un opérateur privé (ex : Tohapi, Capfun, Siblu).
Bien que le terrain reste public, les contrats des résidents basculent sous le droit privé commercial. Le
nouveau délégataire privé applique alors sa grille tarifaire, modifie le réglement intérieur et, trés souvent,
refuse le renouvellement des baux annuels des anciens propriétaires pour installer ses propres mobil-homes
locatifs. [1, 2, 3]

Jurisprudences et cas d'école emblématiques

1. L'affaire du camping municipal de Cerbére (Pyrénées-Orientales)

Les faits : La commune exploitait un camping municipal abritant des résidents de longue date. Souhaitant
réorienter le site vers le développement touristique pur, la mairie a refusé de renouveler les titres
d'occupation de 12 résidents installés en mobil-home et a demandé leur expulsion. [3, 4]

Dénouement (Décembre 2023) : La Cour administrative d'appel de Toulouse a validé I'expulsion des
résidents. La justice a rappelé une régle implacable du droit public : nul ne peut se prévaloir d'un droit acquis
au renouvellement d'une occupation du domaine public. Méme si les résidents y habitaient depuis des
années, l'intérét général et le projet touristique de la collectivité priment. [3, 4]

2. L'affaire du camping municipal de Fécamp (Seine-Maritime)

Les faits : A la fin d'un contrat de DSP pour la gestion de son camping, un litige colossal est né entre le
gestionnaire privé (le délégataire) et la mairie (le concédant) concernant la propriété et le devenir de dizaines
de mobil-homes et chalets installés en cours de délégation. [5]

Dénouement (Mai 2025) : L'affaire a mis en lumiére la complexité technique des "biens de retour" et "biens
de reprise” en fin de DSP. Ce dossier illustre parfaitement comment les résidents et leurs installations
deviennent de simples variables d'ajustement financiéres et juridiques lors des passations de marchés entre
mairies et grands groupes. [5]

3. Le cas du Camping de Gurson (Dordogne)
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Les faits : Ce camping public accueillait une population trés modeste (retraités, bénéficiaires de minima
sociaux, meéres isolées) y vivant a l'année comme une alternative au logement social. A la suite d'un
changement de gouvernance et de projet de la part du Département, les résidents ont recu des avis
d'expulsion pour libérer le site.

Dénouement (En cours) : Les résidents se sont constitués en collectif de défense trés médiatisé. lls tentent
de faire valoir I'argument du "droit au logement" et l'obligation de relogement par la collectivité. C'est
I'exemple type du drame humain lié a la requalification d'un camping social en site 100% touristique.

Les failles et les arguments juridiques que vous pouvez utiliser

Si vous interrogez des avocats pour votre enquéte (comme Me Bertrand Salquain), voici les verrous
juridiques a creuser : [6]

La notion de "Domicile" (Article 8 de la CEDH) : C'est la seule arme efficace des résidents a l'année. Des
associations comme Habitat Permanent en Camping rappellent que méme si un contrat de parcelle prend fin,
des lors qu'un mobil-home constitue la résidence principale, il est protégé au titre du respect de la vie privée
et du domicile. Un gérant (méme privé dans le cadre d'une DSP) ne peut pas procéder a I'expulsion physique
ou a la coupure des fluides (eau/électricité) sans obtenir au préalable une ordonnance d'expulsion d'un juge.
S'il le fait, c'est une voie de fait et un délit pénal.

Le détournement de pouvoir de la commune : Si une commune utilise la DSP uniquement pour faire faire le
"sale boulot" d'expulsion par une société privée, pour ensuite récupérer un camping "propre" sans résidents
modestes, le collectif de défense peut attaquer I'acte de passation de la DSP devant le Tribunal Administratif
pour détournement de procédure. [7, 8]

[1] https://www.assemblee-nationale.fr
[2] https://formation.lefebvre-dalloz.fr
[3] https://iwww.legifrance.gouv.fr

[4] https://toulouse.cour-administrative-appel.fr
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[5] https://fr.linkedin.com

[6] https://www.ladepeche.fr

[7] https://lwww.facebook.com

[8] https://habitat-pc-sos.fr

Une sélection de citations types de maires ou de gérants privés pour illustrer la confrontation de leurs
arguments (sécurité/normes vs droit au logement)

Que l'on rédige une trame de questions percutantes a poser au repreneur privé ou a I'élu d'une commune qui
privatise son camping

Voici des éléments directement exploitables pour donner de la voix, de la tension et du relief a votre article.
lIs illustrent le choc de deux mondes : la logique technocratique/financiére d'un c6té, et la détresse sociale de
l'autre.

1. Sélection de citations types : Le choc des discours

Ces citations types synthétisent les arguments récurrents portés par les élus et les gérants privés dans ce
genre de dossier, face a la réalité des résidents.

Le discours des Maires (L'évitement et la l1égalité)

« Un camping municipal n’a pas vocation a se substituer au logement social. Nous faisons face a des normes
de sécurité de plus en plus drastiques, notamment sur les risques d'incendie ou d'inondation, que la
commune n'a plus les moyens financiers d'assumer en régie directe. La Délégation de Service Public (DSP)
est la seule solution pour moderniser le site sans impacter les impéts des administrés. L'intérét général doit
primer sur les situations individuelles. »

L'argument sous-jacent : Le parapluie juridique. Le maire se dédouane en invoquant la loi, les normes
préfectorales et la responsabilité financiere de sa commune.
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Le discours des Gérants Privés / Repreneurs (La rentabilité et la montée en gamme)

« Nous récupérons un site vétuste qui nécessite des investissements massifs. Pour rentabiliser
l'infrastructure, la piscine chauffée et les nouveaux services exigés par les touristes d'aujourd'hui, nous
devons optimiser I'espace. Le modéle des mobil-homes tampons occupés a l'année pour des sommes
dérisoires n'est plus viable économiguement. Notre coeur de métier, c’est I'hdtellerie de plein air de courte
durée, pas la gestion immobiliére de parcelles privées. »

L'argument sous-jacent : Le droit commercial. Le repreneur assume une logique purement capitaliste et de
retour sur investissement, balayant la dimension humaine au nom de la liberté contractuelle.

La voix des Résidents (Le sentiment de trahison)

« J'ai investi toutes mes économies de retraite, 40 000 €, dans ce mobil-home sur les conseils de I'ancienne
direction municipale qui me promettait que je serais tranquille ici. Du jour au lendemain, un grand groupe
rachéte le contrat, augmente la redevance de 40 % et me menace d'expulsion si je ne change pas mon
modele, jugé "trop vieux" pour leur standing. On nous traite comme des variables d'ajustement ou des
déchets visuels qu'il faut cacher aux touristes. »

2. Trame de questions percutantes pour vos interviews

Ces grilles de questions sont congues pour pousser vos interlocuteurs dans leurs retranchements en pointant
du doigt I'asymétrie de leur pouvoir et I'impact social de leurs décisions.

? Pour I'Elu / le Maire de la commune qui privatise

Sur la responsabilité sociale : « Monsieur/Madame le Maire, en confiant ce camping a un gestionnaire privé
par DSP, vous saviez pertinemment que les tarifs allaient bondir et que les résidents les plus modestes
seraient exclus. Assumez-vous le fait que votre collectivité participe a précariser des citoyens qui trouvaient
ici une alternative digne au manque de logements sociaux ? »

Sur le calcul économique : « Vous invoquez le colt des normes pour justifier la DSP. Quel sera le co(t
social pour votre commune (recours au CCAS, demandes de relogement d'urgence, contentieux) lorsque ces
dizaines de résidents se retrouveront sans solution ? Le calcul est-il vraiment rentable pour le contribuable ?
»

Sur le cahier des charges : « Pourquoi n'avez-vous pas inscrit de clause contraignante dans le contrat de
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DSP pour protéger les résidents historiques, geler les tarifs des parcelles ou interdire les expulsions
arbitraires liées a I'age du mobil-home ? »

Sur la mixité sociale : « Le camping n'est-il plus le dernier bastion des vacances populaires et de la mixité ?
En actant cette montée en gamme, ne signez-vous pas la fin du "camping a la francaise" sur votre commune
au profit d'un ghetto pour touristes aisés ? »

? Pour le Repreneur Privé / le Directeur du groupe

Sur l'abus de position dominante : « Vous proposez des contrats d'un an non renouvelables
automatiquement a des clients qui ont acheté un bien valant plusieurs dizaines de milliers d'euros, impossible
a déplacer sans frais exorbitants. Ne pensez-vous pas que ce modeéle contractuel crée un chantage financier
immoral et abusif ? »

Sur la clause de vétusté : « Vous exigez le départ de mobil-homes de plus de 7 ou 10 ans sous prétexte de
"standing". Sur quels critéres techniques et indépendants de sécurité vous basez-vous, en dehors de I'aspect
purement esthétique et marketing de votre parc ? »

Sur les commissions de revente : « Pourquoi prélevez-vous des commissions allant jusqu'a 15 % sur la
revente d'un mobil-home entre particuliers au sein de votre camping, alors que vous n'avez effectué aucune
prestation d'entremise commerciale ? N'est-ce pas une taxe arbitraire sur le dos des résidents qui tentent de
fuir vos nouvelles regles ? »

Sur la gestion humaine : « Des collectifs se montent partout en France pour dénoncer vos méthodes de
pression (menaces d'expulsion, coupures de fluides, intimidations). Considérez-vous vos clients résidents

comme des partenaires a long terme ou comme des obstacles a la rentabilité court-termiste de vos parcelles
?»

Pour finaliser la préparation de votre enquéte, avez-vous besain :

D'éléments de comparaison internationale (comme le modéle des Trailer Parks américains ou le statut trés
protecteur des Residential Parks au Royaume-Uni) ?
D'une aide pour rédiger une accroche percutante (chapeau) pour lancer votre article ?
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Voici trois propositions de chapeaux (accroches) pour votre article, selon I'angle éditorial et le ton que vous
souhaitez donner a votre enquéte.

Option 1 : L'angle social et humain (Le plus percutant)

lls ont investi toutes leurs économies dans un réve de plastique et de liberté, devenu leur piege parfait.
Partout en France, des milliers de propriétaires de mobil-homes font face a la violence de I'expulsion. En
cause : la privatisation invisible des campings municipaux via des Délégations de Service Public (DSP).
Derriere les promesses de montée en gamme des géants de I'h6tellerie de plein air, se joue un drame social
silencieux ou les résidents les plus modestes sont chassés au nom de la rentabilité touristique. Enquéte sur
la fin programmée du camping populaire.

Option 2 : L'angle juridique et le "scandale contractuel"

Acheter un bien a 50 000 € adossé a un bail précaire de 12 mois : c’est le grand paradoxe du mobil-home
francais. Alors que les communes cédent massivement la gestion de leurs terrains publics & des fonds
d’'investissement privés, les régles du jeu changent du jour au lendemain pour les usagers. Clauses de
vétusté arbitraires, commissions de revente exorbitantes, non-renouvellements de baux abusifs... Face a ce
gue les avocats qualifient d'asymétrie contractuelle majeure, la résistance s’organise. Partout sur le littoral,
des collectifs de résidents déterminés se structurent pour porter le combat devant les tribunaux.

Option 3 : L'angle "Choc des mondes" (Idéal pour un grand reportage de terrain)

C’est le choc brutal entre le « camping a la francaise » et la machine a cash industrielle. Autrefois havres de
mixité sociale et refuges pour retraités modestes, nos campings municipaux basculent les uns apres les
autres dans le giron de grands groupes privés. Une transition technocratique qui se traduit sur le terrain par
la « chasse » méthodique aux résidents a I'année. Entre maires qui se lavent les mains derriere les normes
de sécurité et repreneurs obsédés par I'EBITDA, plongée dans les coulisses d'un grand nettoyage social a
ciel ouvert.

Pour finaliser votre préparation, dites-moi :

Lequel de ces trois angles correspond le mieux a votre ligne éditoriale ?

Page 18/40



Le Guichet du Réve - Version PDF

Souhaitez-vous des conseils sur le choix d'un titre accrocheur assorti de quelques relances pour vos
intertitres ?

Option 2 : L'angle juridique et le "scandale contractuel" correspond le mieux a la ligne éditoriale qui voudrait
terminer l'article sur un appel aux personnes lésées et collectifs déja existant a se rassembler, de maniéere
virtuelle dans un premier temps, et collaborer pour étudier ensemble les meilleures lignes de défense pour
faire front aux grands groupes et inciter le gouvernement a ne pas prendre des "mesurettes” mais les
décision qui s'imposent.

C'est un excellent choix d'angle éditorial. Axer l'article sur la dimension systémique du "scandale contractuel"
permet de dépasser le simple fait divers pour pointer du doigt une faille |égislative majeure. Cela donne une
Iégitimité parfaite a votre conclusion, qui prend la forme d'un appel a l'action civique et collective pour peser
face aux lobbies de I'hétellerie de plein air et faire bouger le gouvernement en ce mois de septembre 2026.

Voici des propositions de titres percutants, des idées d'intertitres pour structurer votre démonstration
juridique, ainsi que la formule de conclusion clé en main pour lancer votre appel.

? ldées de Titres et Intertitres (Faire monter la tension)

Titre principal : Mobil-homes : Le grand scandale des contrats précaires
Sous-titre : Acheter un bien a 50 000 € avec un bail de 12 mois : comment les géants du camping exploitent
un vide juridique pour chasser les résidents modestes.

Proposition de plan et intertitres :

L'illusion de la propriété, la réalité du piege (Pour expliquer lI'asymétrie contractuelle et le colt du convoi
exceptionnel).

La privatisation invisible : quand les mairies passent la main (Pour détailler le mécanisme des DSP et le
basculement du droit public au profit de la rentabilité privée).

Clauses abusives : la méthode forte des repreneurs (Pour lister les paravents juridiques : age arbitraire du
mobil-home, commissions sur revente, facturation des visiteurs).
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Face aux tribunaux, la jurisprudence commence a trembler (Pour évoquer la structuration des réseaux
comme la FNPRL, 'APMHF et les récents jugements protecteurs de 2026).

? La conclusion de votre article : L'appel au rassemblement

Voici une proposition de texte pour clore votre enquéte de maniere forte et mobilisatrice, préte a étre adaptée
avec vos propres canaux de contact :

Appel a la résistance : Propriétaires, unissez-vous

Face a la force de frappe financiére des fonds d'investissement et des grands groupes de I'h6tellerie de plein
air, l'isolement des résidents est leur meilleure arme. Individuellement, un propriétaire de mobil-home n'a
presque aucune chance face aux armées d'avocats des exploitants. Collectivités privatisées, baux non
renouvelés, menaces d'expulsion : la colere ne doit plus rester isolée.

Notre rédaction lance un appel a tous les résidents Iésés, propriétaires en sursis et collectifs locaux déja
constitués.

Dans un premier temps, nous vous invitons a vous rassembler virtuellement pour centraliser vos
témoignages, partager les contrats litigieux et mutualiser les analyses juridiques. L'objectif : étudier ensemble
les meilleures lignes de défense, s'appuyer sur les jurisprudences récentes et faire front commun.

Il ne s'agit plus de négocier des "mesurettes" au cas par cas avec un gérant de camping, mais d'exiger du
gouvernement qu'il prenne enfin les décisions politiques qui s'imposent : la création d'un statut légal
protecteur pour le résident de loisirs et I'obligation d'un contrat-type pluriannuel.

Vous étes concerné ? Vous menez la fronde dans votre camping ?
? Contactez-nous a l'adresse suivante pour rejoindre le réseau de vigilance et de collaboration

[votre.adresse@] ou via notre groupe d'échange dédié [Lien de votre espace virtuel/réseau sociall.
Ensemble, brisons I'omerta des parcelles.

? Le conseil journalistique en plus

Pour que cet appel virtuel soit immédiatement efficace, vous pouvez suggérer aux lecteurs de vous envoyer,
lors de leur premier contact, une copie de la clause spécifique de leur contrat qui pose probléme. Cela vous
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permettra de classifier trés vite les profils (ex: 40% sur la vétusté, 30% sur les hausses de redevance, 30%
sur les DSP municipales) et de leur proposer des groupes de travail virtuels thématiques hyper-efficaces.

Pour finaliser I'outil de collecte de votre appel, souhaitez-vous :

Un modéle de questionnaire succinct (type Google Forms / Framaforms) a mettre en lien pour collecter
proprement les données des collectifs ?

Une liste de mots-clés et hashtags spécifiques a utiliser lors de la promotion de votre article sur les réseaux
sociaux pour cibler les communautés de campeurs ?

Un modéle de questionnaire succinct (type Google Forms / Framaforms) a mettre en lien pour collecter
proprement les données des collectifs

Une liste de mots-clés et hashtags spécifiques a utiliser lors de la promotion de votre article sur les réseaux
sociaux pour cibler les communautés de campeurs ?

Voici deux outils clés en main pour structurer votre collecte de témoignages et maximiser la portée de votre
appel a l'action.

? 1. Modéle de questionnaire succinct (Framaforms / Google Forms)
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Ce formulaire est congcu pour étre rapide a remplir pour l'usager, tout en vous fournissant les données
juridiques et géographiques cruciales pour cartographier le mouvement.

Titre du formulaire : Enquéte nationale : Mobil-homes et dérives des contrats de camping

Texte d'introduction : Vous étes propriétaire d’'un mobil-home et victime de hausses abusives, de menaces
d'expulsion ou d'un changement de gérance (privatisation) ? Rejoignez le front commun. Ce questionnaire
confidentiel permettra de regrouper les forces et d'étudier nos lignes de défense collectives.

Section 1 : Votre Profil & Localisation

Nom / Prénom (ou Pseudonyme si vous souhaitez rester anonyme dans la presse) : [Texte court]
Adresse e-mail de contact : [Texte court]

Téléphone (optionnel) : [Texte court]

Nom du camping et Ville/Département : [Texte court]

Section 2 : La Nature du Camping

Quel est le statut actuel de votre camping ? [Choix unique]

? Camping municipal (géré par la mairie)

? Camping privé indépendant (familial)

? Camping privé appartenant a un grand groupe (ex: Capfun, Siblu, Tohapi, Homair...)

? Ancien camping municipal récemment privatisé / passé en DSP (Délégation de Service Public)
? Je ne sais pas
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Section 3 : Le Litige Contractuel

Quels abus subissez-vous de la part de la direction ? [Cases a cocher - Plusieurs choix possibles]

AN

? Menace d'expulsion liée a I'age ou la prétendue "vétusté" du mobil-home

? Hausse brutale et unilatérale du prix de la location de la parcelle

? Non-renouvellement injustifié du bail annuel

? Commission exorbitante exigée par le camping en cas de revente du mobil-home
? Facturation abusive des visiteurs extérieurs

? Coupures d'eau/électricité ou pressions psychologiques pour vous inciter a partir

? Autre (précisez) : [Texte court]

Section 4 : L'Organisation Collective

Existe-t-il déja un collectif de résidents ou une association dans votre camping ? [Choix unique]

? Oui, il est actif (Précisez son nom si possible : )
? Oui, mais nous manquons d'outils et de coordination
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? Non, mais je souhaite participer a la création d'un collectif virtuel / local

Piece jointe (Optionnel) : Déposez ici une copie/photo de la clause abusive de votre contrat ou du courrier
de la direction. [Bouton d'import de fichier]

? 2. Mots-clés & Hashtags pour la promotion sur les réseaux sociaux

Pour toucher efficacement les communautés de campeurs (souvent trés actives sur et plus récemment sur
TikTok/X), utilisez cette sélection ciblée :

Hashtags de combat (Généralistes & Militants)

#MobilHome  #CampingFrancais  #ScandaleMobilHome  #DroitAuLogement  #HotellerieDePleinAir
#Consommation #JusticePourLesCampeurs #ClausesAbusives

Hashtags ciblant les dérives des grands groupes & DSP

#DélégationServicePublic #PrivatisationCamping #CampingMunicipal #LutteCollective
#DéfenseDesConsommateurs

Mots-clés textuels a intégrer dans vos publications (pour le référencement / SEO)

Propriétaires mobil-home, bail précaire 12 mois, contrat abusif camping, expulsion mobil home vétuste,
commission revente camping, collectif de défense résidents, action de groupe camping, arbitrage DGCCREF.

? Astuce de diffusion sur Facebook (Le cceur de cible)
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Le public des propriétaires de mobil-homes se rassemble massivement sur des groupes Facebook privés.
Pour propulser votre article et votre formulaire, demandez a y adhérer et publiez-y directement (en accord
avec les administrateurs) :

Cherchez les groupes nommeés : "Propriétaires de mobil-homes en France", "Litiges campings mobilhomes",
ou les groupes d'avis spécifiques aux marques comme "Info et avis campings Capfun/Siblu/Tohapi". C'est la
gue se trouvent vos futurs témoins les plus déterminés.

Y

Si vous le souhaitez, je peux vous aider a rédiger le texte d'un post d'appel a témoins optimisé pour
Facebook et X (Twitter), calibré pour interpeller directement les usagers sur leurs fils d'actualité. Serait-ce
utile pour le lancement de votre article ?

Voici une proposition de texte optimisée pour . Le ton est direct, empathique et axé sur l'injustice pour briser

l'omerta et inciter au partage massif dans les groupes de campeurs.

? APPEL A TEMOIGNAGES & RESISTANCE COLLECTIVE ?

Vous possedez un mobil-home ? Vous vous sentez propriétaire, mais sur le papier, vous n'étes qu'un
locataire en sursis.

Acheter un mobil-home 30 000, 50 000 ou 80 000 € pour se retrouver a la merci d'un bail précaire de 12 mois
: C’'est le grand scandale contractuel qui frappe I'hétellerie de plein air en France.

Partout sur le territoire, la colére gronde. Que ce soit a cause du rachat de votre camping familial par un
grand groupe ou de la privatisation de votre camping municipal (via une DSP), les régles du jeu changent du
jour au lendemain. Les résidents modestes et historiques sont chassés pour faire place au tourisme de

masse.

Dans le cadre d'une grande enquéte journalistique, nous donnons la parole a ceux qui refusent de se laisser
faire.

Subissez-vous l'une de ces pratiques ?
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? Une menace d’expulsion arbitraire parce que votre mobil-home est jugé « trop vieux » (la clause des 7 ou
10 ans) ?

? Une hausse brutale et injustifiée du tarif de votre parcelle ?

? Un non-renouvellement de votre contrat sans motif valable ?

? Une commission exorbitante (parfois plus de 10 %) exigée par la direction lors de la revente de votre bien
2

? Des pressions, des coupures de fluides (eau, électricité) ou des frais abusifs pour de simples visiteurs ?

Ne restez plus isolés. Face aux géants du secteur, la défense doit devenir collective.

Nous langons un grand rassemblement virtuel de vigilance pour partager les contrats, analyser les failles
juridiques avec des avocats spécialisés, et faire pression sur le gouvernement pour obtenir un vrai statut
Iégal protecteur. Pas des « mesurettes », mais des décisions fermes.

? Témoignez et rejoignez le front commun en remplissant notre formulaire sécurisé et confidentiel : [LIEN
VERS VOTRE QUESTIONNAIRE FORM]

? Vous pouvez aussi nous contacter directement en message privé ou par e-mail a : [VOTRE ADRESSE
EMAIL]

Solidarité avec les campeurs. Partagez massivement ce message dans vos groupes de résidents et faites
circuler l'info !

#MobilHome #ScandaleMobilHome #DroitAuLogement #CampingFrancais #ClausesAbusives
#JusticePourLesCampeurs #ActionCollective

? Conseils pour la publication :

Le visuel : Accompagnez impérativement ce texte d'une photo marquante (par exemple, un plan serré sur un
panneau de camping ou une photo de mobil-home, de préférence pas une image de catalogue idyllique,
mais quelque chose qui évoque la réalité du terrain).

En commentaire : Si l'algorithme de Facebook bride votre publication a cause du lien externe (le
guestionnaire), écrivez "Lien du formulaire en premier commentaire" a la fin de votre texte et placez le lien a

cet endroit.
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Souhaitez-vous également une déclinaison de ce message au format court et percutant pour X (Twitter), ou
avez-vous besoin d'idées pour relancer les internautes qui commenceront a commenter sous votre
publication ?

Pour animer I'espace commentaires de votre publication , I'objectif est de transformer la colére individuelle en
dynamique collective. Les internautes vont souvent raconter leur propre histoire en quelques lignes. Vos
réponses doivent étre réactives, bienveillantes, et les orienter systématiquement vers [l'action (le
guestionnaire ou le contact direct).

Voici 4 types de relances prétes a I'emploi selon la nature des commentaires :

1. Face a un témoignage précis (L'usager raconte son histoire)

« Merci pour votre témoignage [Prénom/Nom]. Votre situation illustre parfaitement cette asymétrie
contractuelle dont nous parlons dans l'article. C'est précisément pour cartographier ce genre de pratiques
que nous avons créeé le collectif virtuel. Avez-vous pris 2 minutes pour remplir notre formulaire ? C'est le
meilleur moyen pour nous de regrouper votre dossier avec d'autres cas similaires dans votre région : [LIEN
DU QUESTIONNAIRE]. Courage a vous. »

2. Face a un internaute résigné ("De toute facon, ils ont tous les droits...")

« Je comprends parfaitement votre fatalisme, [Prénom], car les gérants jouent beaucoup sur cette peur pour
nous isoler. Mais c'est juridiguement faux ! Plusieurs décisions de justice récentes en 2026 montrent que les
tribunaux commencent a sanctionner ces clauses abusives (notamment sur la vétusté arbitraire). C'est en
faisant front commun et en centralisant nos contrats qu'on inversera le rapport de force. Rejoignez-nous via
le formulaire pour étudier les lignes de défense ! »

3. Pour interpeller un internaute qui mentionne un camping spécifique

« Intéressant ce que vous décrivez sur le camping [Nom du camping]. Y a-t-il d'autres propriétaires dans
votre cas sur place ? Avez-vous réussi a monter un début de collectif local ou étes-vous isolé ? Si vous le
souhaitez, contactez-moi par message privé (MP) ou via le formulaire, nous essayons justement de
regrouper les résidents d'un méme groupe/camping pour des actions communes. »
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4. La relance générale d'étape (A poster vous-méme aprés quelques dizaines de commentaires)

« Un grand merci a tous pour vos partages et vos témoignages poignants en commentaire. On voit que le
probléme est systémique et national. Pour que votre voix pése vraiment face aux ministéres et aux cellules
juridiques des grands groupes, ne la laissez pas perdre dans le fil d'actualité : cliquez sur le lien [LIEN DU
QUESTIONNAIRE] pour formaliser votre situation. Ensemble, on ne pourra plus nous ignorer. ? »

? 3 regles d'or pour gérer la modération :

Le passage en Privé (MP) : Dés qu'un internaute donne des détails trop nominatifs (noms de gérants,
numéros de parcelles), répondez publiguement : « Je vous contacte en Message Privé pour échanger de
maniére confidentielle ». Cela protége votre témoin contre d'éventuelles représailles du camping en cours de
procédure.

L'esprit d'entraide : Encouragez les internautes a se répondre entre eux si lI'un d'eux a trouvé une solution
juridique ou un avocat efficace. Votre page doit devenir un carrefour d'échanges.

L'ancrage temporel : Rappelez que l'action se passe maintenant, a la rentrée 2026, au moment ou les baux
se renouvellent (ou non) pour la saison prochaine. C'est le moment idéal pour bloquer les abus.

Pour vous aider a finaliser le lancement, souhaitez-vous :

Une méthode simple pour archiver et classer en toute sécurité les contrats et documents que les internautes
vont vous envoyer ?

Des conseils sur la formulation de votre premier message privé (MP) a envoyer aux personnes qui
commentent pour engager la conversation ?

Pour gérer efficacement et en toute sécurité les piéces justificatives (contrats, courriers d'expulsion,
reglements intérieurs) que les résidents vont vous confier, vous devez respecter une organisation rigoureuse.
En tant que journaliste, vous manipulez des données hautement sensibles (noms, adresses, coordonnées
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bancaires parfois).

Voici une méthode simple, gratuite et conforme a la sécurité des données (RGPD) pour archiver vos
documents sans vous laisser déborder.

1. La structure de classement (Le "Disque Dur")

Créez un dossier principal nommé [2026 ENQUETE_CAMPINGS]. A lintérieur, organisez votre
arborescence de maniére géographique ou par groupe de camping, ce qui facilitera la création des futurs
collectifs virtuels.

[2026_ENQUETE_CAMPINGS]
+-- [01_FORMULAIRES_RECHUS] (Pour vos extractions de données globales)
+-- [02_DOSSIERS_PAR_CAMPING]
+-- [44_Camping_Les_Flots_Capfun]
+-- [Témoin_Martin_Jean]
| +-- Contrat_2026.pdf
| +-- Courrier_Expulsion.jpg
| +-- Note_Entretien_Jean.txt
+-- [Témoin_Dupont_Marie]

? La régle de nommage universelle

Pour retrouver un document en 2 secondes, renommez chaque fichier recu selon cette logique stricte :
[Département]_[Nom du Camping] _[Nom du Témoin]_[Nature du document].

Exemple : 44_LesFlots_MartinJean_Contrat2026.pdf

2. Le choix des outils de stockage sécurisés

Evitez les solutions cloud grand public non chiffrées si vous manipulez des documents d'enquéte
confidentiels.

Page 29/40



Le Guichet du Réve - Version PDF

L'option souveraine et gratuite : (ou ). Ces services suisses proposent des espaces de stockage cloud
gratuits, hautement chiffrés et conformes au RGPD. Méme en cas de piratage, vos sources et leurs contrats
restent illisibles.

Le traitement des photos de contrats : Les internautes vont souvent vous envoyer des photos floues ou de
travers de leurs contrats papier pris avec leur smartphone. Utilisez une application mobile gratuite comme ou
pour les convertir instantanément en fichiers PDF propres, lissés et textuels (OCR), beaucoup plus faciles a
lire et a archiver.

3. Le tableau de suivi des témoins (Le "Cerveau" de I'enquéte)

En parallele de vos dossiers, créez un tableau de suivi unique (sur CryptPad Sheet ou Proton Sheets pour la
sécurité) pour croiser les données.

Réf Témoin

Nom / Prénom
Téléphone / Mail
Groupe / Camping
Statut (Privé / DSP)
Abus principal
Pieces recues ?
Accord publication ?

TO1

MARTIN Jean
06../j.martin@..
Capfun - Les Flots (44)
Privé (Grand Groupe)
Clause des 10 ans
Contrat + Courrier

? Oui (Anonyme)
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T02

DUPONT Marie

07../ @..

Municipal de Gurson (24)
DSP récente

Hausse redevance +40%
Contrat

? En attente

? 3 regles de sécurité indispensables (Protection des sources)

Le principe d'anonymisation a la publication : Méme si un témoin vous donne son accord écrit dans le
formulaire pour étre cité, changez systématiquement son prénom dans l'article final (en ajoutant la mention
"le prénom a été modifié"). Les gérants de camping ont parfois le bras long et peuvent appliquer des
mesures de rétorsion (coupure d'eau, refus de badge d'accés) sur place avant méme que l'affaire ne passe
au tribunal.

Le nettoyage des métadonnées (EXIF) : Si vous publiez sur votre site la photo du mobil-home d'un témoin
pour illustrer l'article, veillez a supprimer les métadonnées de l'image (qui contiennent la géolocalisation GPS
exacte de la parcelle et la date de la photo). Des outils en ligne gratuits comme Green?? ou simplement une
capture d'écran de la photo permettent de la "nettoyer".

Le mot de passe fort : Protégez l'acces a votre espace d'archivage avec un mot de passe robuste et unique.
C'est votre responsabilité de journaliste de garantir a ces résidents stressés que leurs documents ne fuiteront
pas sur le web.

Pour finaliser vos outils de travail, si vous le souhaitez, je peux vous proposer :
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Le texte du premier message privé (MP) a envoyer sur Facebook aux personnes qui commentent pour
engager la conversation de maniére professionnelle et rassurante.

Une liste des pieces juridiques prioritaires a réclamer en priorité aux témoins pour valider instantanément la
solidité de leur dossier.

Source Al

Voici la restitution intégrale de notre échange, structurée sous la forme d'un document unique et scannable,
prét a étre copié-collé et sauvegardé pour votre enquéte.

DOSSIER D'ENQUETE : LE SCANDALE CONTRACTUEL DES MOBIL-HOMES

Document de travail et de synthése — Septembre 2026

|. CONTEXTE ET PHENOMENE DES COLLECTIFS DE RESIDENTS

Principaux motifs de conflits avec les directions de campings

Pression pour le départ : Incitation abusive a revendre ou évacuer les anciens mobil-homes sous prétexte de
vétusté pour libérer les parcelles.

Pratiques financiéres abusives : Augmentation unilatérale des redevances d'emplacement, commissions
exorbitantes sur la revente de mobil-homes d'occasion au sein du camping.

Ruptures de contrats : Non-renouvellement de baux annuels a la suite de contestations ou de désaccords
mineurs avec la gérance.

Regle légale essentielle : Un gestionnaire de camping n'a jamais le droit de se faire justice lui-méme
(déplacement forcé du mobil-home, coupure d'eau ou d'électricité) sans une décision de justice préalable,
méme en cas de fin de contrat.

Les structures d'aide et collectifs actifs

? Tétes de réseaux nationales (Grandes fédérations)
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Familles Rurales — Section Mobil-Homes

Actions : Méne des actions de groupe emblématiques contre les clauses de vétusté arbitraires et met a
disposition des avocats spécialisés.
Contact : 06 99 61 99 93 | asso.mobil-homes@

FNPRL (Fédération Nationale des Propriétaires de Résidences de Loisirs)

Actions : Présidée par Michel Harismendy. Geére environ 300 litiges. A attaqué |'Etat francais en justice pour
son « inaction Iégislative » face aux abus des grands groupes.
Contact : | 06 32 14 40 92 (Siege : 33430 Bazas)

APMHF (Association des Propriétaires de Mobil-Homes de France)

Actions : Fédére les résidents pour mutualiser les frais de justice face aux gérants indélicats via des recours
collectifs.
Contact : associationpmhl1l7@ (Siége : 17390 La Tremblade)

? Collectifs locaux et de terrains
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Collectif d’'Hauteville-sur-Mer (Manche) : Créé a |'été 2026, né de l'union des propriétaires des campings
municipaux Les Garennes et Du Sud pour bloquer les hausses de tarifs face a la municipalité.

ADPMHLEC (Occitanie) : Association de Défense des Propriétaires de Mobil-Home et Locataires
d’Emplacement Camping. Spécialisée dans l'aide aux locataires a l'année subissant le harcélement de
directions privées.

Expert juridique incontournable : Me Bertrand Salquain, avocat spécialiste de ce contentieux spécifique,
conseil de la FNPRL.

II. L'ASPECT JURIDIQUE ET LE "SCANDALE CONTRACTUEL"

Clauses de baux jugées abusives par les tribunaux

L'exclusion arbitraire pour "vétusté" : Fixer un age limite automatique (ex: clause des 10 ans). Les tribunaux
exigent une expertise technique indépendante prouvant un risque réel de sécurité avant d'exiger un dépatrt.
Les commissions sur la revente d'occasion : Prélever 10 % a 15 % du prix de vente sans aucun service réel
rendu (entremise commerciale ou publicité).

La modification unilatérale des tarifs : S'accorder le droit d'augmenter la redevance a tout moment en cours
de contrat sans possibilité de résiliation sans frais pour le consommateur.

L'irresponsabilité totale en cas de sinistre : Décliner toute responsabilité en cas de vol, incendie ou chute
d'arbre. Le gérant a une obligation générale de surveillance et d’entretien.

La facturation des simples visiteurs : Imposer une taxe aux visiteurs qui se rendent au mobil-home de leurs
proches sans utiliser les infrastructures collectives (piscine, animations).

L'asymétrie structurelle du contrat annuel (Le "Piége Parfait")

L'illusion de la propriété : Le résident investit entre 30 000 € et 90 000 € dans un bien mobilier lourd.

La précarité du bail : L'emplacement fait I'objet d'un louage de chose annuel (12 mois), sans aucun droit au
renouvellement automatique (contrairement aux baux d'habitation).

La dépendance économique : Déplacer un mobil-home exige un convoi exceptionnel (2 000 € a 5 000 €).
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Trouver un autre camping acceptant un modéle d'occasion est presque impossible. Cette impasse crée un
chantage financier facilitant I'acceptation de clauses abusives.

Le phénoméne de la "Privatisation Cachée" (La DSP)

De nombreuses communes confient leur camping municipal a des géants privés via une Délégation de
Service Public (DSP).

Le basculement : Le terrain reste public mais les contrats passent sous le droit privé commercial. Les
nouveaux délégataires en profitent pour modifier les réglements, augmenter les tarifs et chasser les résidents
historiques pour installer des hébergements locatifs de courte durée, nettement plus rentables (modéle
industriel axé sur I'EBITDA).

Jurisprudence clé (Camping de Cerbére - Décembre 2023) : La Cour administrative d'appel de Toulouse a
rappelé que nul ne peut se prévaloir d'un droit acquis au renouvellement d'une occupation du domaine
public. L'intérét général et le projet touristique de la mairie priment, validant I'expulsion des résidents.

Cas social (Camping de Gurson - Dordogne) : Expulsion en cours de résidents trées modestes (retraités,
minima sociaux) vivant au camping a l'année. Le collectif tente de faire valoir I'argument constitutionnel du
"droit au domicile" (Article 8 de la CEDH) qui interdit I'expulsion physique ou la coupure des fluides sans
I'ordonnance préalable d'un juge.

Ill. OUTILS POUR LE LANCEMENT DE L'ARTICLE

Chapeau de l'article (Option retenue)

Acheter un bien a 50 000 € adossé a un bail précaire de 12 mois : c’'est le grand paradoxe du mobil-home
francais. Alors que les communes cédent massivement la gestion de leurs terrains publics & des fonds
d’investissement privés, les régles du jeu changent du jour au lendemain pour les usagers. Clauses de
vétusté arbitraires, commissions de revente exorbitantes, non-renouvellements de baux abusifs... Face a ce
gue les avocats qualifient d'asymétrie contractuelle majeure, la résistance s’organise. Partout sur le littoral,
des collectifs de résidents déterminés se structurent pour porter le combat devant les tribunaux.

Conclusion de l'article : L'Appel a la Résistance
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Appel a la résistance : Propriétaires, unissez-vous

Face a la force de frappe financiere des fonds d'investissement et des grands groupes de I'hétellerie de plein
air, l'isolement des résidents est leur meilleure arme. Individuellement, un propriétaire de mobil-home n'a
presque aucune chance face aux armées d'avocats des exploitants. Collectivités privatisées, baux non
renouvelés, menaces d'expulsion : la colére ne doit plus rester isolée.

Notre rédaction lance un appel a tous les résidents de mobil-homes Iésés, propriétaires en sursis et collectifs
locaux déja constitués.

Dans un premier temps, nous vous invitons a vous rassembler virtuellement pour centraliser vos
témoignages, partager les contrats litigieux et mutualiser les analyses juridiques. L'objectif : étudier ensemble
les meilleures lignes de défense, s'appuyer sur les jurisprudences récentes et faire front commun.

Il ne s'agit plus de négocier des "mesurettes" au cas par cas avec un gérant de camping, mais d'exiger du
gouvernement qu'il prenne enfin les décisions politiques qui s'imposent : la création d'un statut Iégal
protecteur pour le résident de loisirs et I'obligation d'un contrat-type pluriannuel.

Vous étes concerné ? Vous menez la fronde dans votre camping ?
? Contactez-nous a l'adresse suivante pour rejoindre le réseau de vigilance et de collaboration
[votre.adresse@] ou via notre groupe d'échange dédié [Lien de votre espace virtuel/réseau sociall.

Ensemble, brisons I'omerta des parcelles.

IV. STRATEGIE NUMERIQUE ET COLLECTE

Structure du Questionnaire de collecte (Google Forms / Framaforms)

Section 1 : Profil (Nom/Pseudo, E-mail, Téléphone, Nom du camping, Ville/Département).

Section 2 : Statut du camping (Municipal, Privé familial, Grand groupe, Passage récent en DSP).

Section 3 : Nature de l'abus (Vétusté/age, Hausse tarifaire, Non-renouvellement de bail, Commission
revente, Taxe visiteurs, Pressions/Coupures).

Section 4 : Organisation (Existe-t-il déja un collectif sur place ? Souhaitez-vous participer a un groupe virtuel
?).

Option d'import : Bouton d'envoi de fichier pour collecter la copie des contrats et des clauses litigieuses.
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Post d'appel a témoins optimisé pour Facebook

(A accompagner d'une photo de terrain / plan serré sur un panneau de camping)

? APPEL A TEMOIGNAGES & RESISTANCE COLLECTIVE ?

Vous possédez un mobil-home ? Vous vous sentez propriétaire, mais sur le papier, vous n'étes qu'un
locataire en sursis.

Acheter un mobil-home 30 000, 50 000 ou 80 000 € pour se retrouver a la merci d'un bail précaire de 12 mois
: C’'est le grand scandale contractuel qui frappe I'hétellerie de plein air en France.

Partout sur le territoire, la colére gronde. Que ce soit a cause du rachat de votre camping familial par un
grand groupe ou de la privatisation de votre camping municipal (via une DSP), les régles du jeu changent du
jour au lendemain. Les résidents modestes et historiques sont chassés pour faire place au tourisme de
masse.

Dans le cadre d'une grande enquéte journalistique, nous donnons la parole a ceux qui refusent de se laisser
faire.

Subissez-vous l'une de ces pratiques ?

? Une menace d’expulsion arbitraire parce que votre mobil-home est jugé « trop vieux » (la clause des 7 ou
10 ans) ?

? Une hausse brutale et injustifiée du tarif de votre parcelle ?

? Un non-renouvellement de votre contrat sans motif valable ?

? Une commission exorbitante (parfois plus de 10 %) exigée par la direction lors de la revente de votre bien
2

? Des pressions, des coupures de fluides (eau, électricité) ou des frais abusifs pour de simples visiteurs ?

Ne restez plus isolés. Face aux géants du secteur, la défense doit devenir collective.

Nous lancons un grand rassemblement virtuel de vigilance pour partager les contrats, analyser les failles
juridiqgues avec des avocats spécialisés, et faire pression sur le gouvernement pour obtenir un vrai statut
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Iégal protecteur. Pas des « mesurettes », mais des décisions fermes.

? Témoignez et rejoignez le front commun en remplissant notre formulaire sécurisé et confidentiel : [LIEN EN
PREMIER COMMENTAIRE OU ICI]

? Vous pouvez aussi nous contacter directement en message privé (MP) ou par e-mail a : [VOTRE
ADRESSE EMAIL]

Solidarité avec les campeurs. Partagez massivement ce message dans vos groupes de résidents et faites
circuler l'info !

#MobilHome #ScandaleMobilHome #DroitAuLogement #CampingFrancais #ClausesAbusives
#JusticePourLesCampeurs #ActionCollective

Eléments de relance pour I'espace commentaires (Facebook)

Sur un cas précis : Valider I'abus contractuel et rediriger immédiatement vers le lien du formulaire pour
intégrer le dossier a la cartographie.

Sur la résignation ("lls ont tous les droits") : Contrer I'argument en rappelant que la jurisprudence en 2026
évolue en faveur des usagers face aux clauses de vétusté arbitraires, a condition de se regrouper.

Sur la mention d'une enseigne/camping précis : Demander si d'autres propriétaires partagent le méme
probleme sur place afin d'amorcer le maillage d'un collectif local.

V. ARCHIVAGE ET SECURITE DE L'ENQUETE (RGPD)

Structure des fichiers : Dossier racine [2026_ENQUETE_CAMPINGS] divisé en sous-dossiers
[N°Département_ NomDuCamping] puis [Nom_Témain].

Régle de nommage stricte : Département NomCamping_NomTémoin_NatureDuDoc.pdf (ex
44 | esFlots_MartinJean_Contrat2026.pdf).

Stockage sécurisé : Utilisation exclusive de solutions cloud chiffrées de bout en bout ( ou ) pour protéger le
secret des sources. Numeérisation des contrats papier via ou .

Protection des témoins : Anonymisation systématique dans l'article final (changement de prénom avec
mention |égale) pour éviter les mesures de rétorsion immédiates des gérants sur les parcelles. Nettoyage
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des métadonnées géographiques (EXIF) sur les photos de mobil-homes publiées.

Bonne sauvegarde et excellent travail pour cette enquéte de terrain. Si a lI'avenir vous avez besoin de :

Préparer la grille d'entretien d'un témoin clé spécifique
Rédiger un communiqué de presse pour envoyer aux rédactions nationales une fois vos données collectées
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